Spetd faza preliminaréd — ASD IN PARTENERIAT CU CLIFFORD CHANCE BADEA

Road Runner (RR) este o firma de curierat rapid care se afla in plina ascensiune pe piata romaneasca
de profil. De curand a incheiat un acord cu cea mai mare firma de retail online — EMARKET in baza
caruia RR primeste exclusivitate in livrarea produselor EMARKET.

Cu toate acestea, EMARKET isi impune prin acord si conditia ca RR sa implementeze un sistem
informatic ultraperformant de tracking a coletelor si de primire a comenzilor in timp real.

Pentru a implementa acest sistem informatic RR negociaza cu compania SOFT achizitionarea
programului respectiv de tracking si de comenzi.

Contractul a fost incheiat la data de 2.0ct.2011 iar conform prevederilor sale, partilor le reveneau
urmatoarele obligatii:

1.

SOFT se obliga sa transfere softul informatic catre RR. Acest transfer presupunea pe de o
parte implementarea sa la nivel central, insa pe langa aceasta si implementarea la nivel local
si instructajul personalului RR pentru folosirea acestui soft. Astfel, aceasta obligatie era
fmpartita in mai multe etape de finalizare:

a. Implementarea la nivel central avea sa fie facuta pana la data de 2 dec 2011;

b. Implementarea la nivel de livrare pe regiuni avea sa fie facuta in urmatoarele etape:

i. Pentru regiunile Dobrogea si Muntenia pana la data de 2 ian 2012;
ii. Pentru regiunea Moldova pana la data de 2 febr 2012;
iii. Pentru regiunea Transilvania pana la data de 2 martie 2012;
iv. Pentru regiunea Oltenia pana la data de 2 aprilie 2012.
c. Implementarea prin instructajul de specialitate trebuia facut pana la data de 15
august 2012.
RR se obliga sa plateasca pentru fiecare executare in parte astfel:
a. Pentruimplementarea la nivel central plata avea sa fie facuta dupa 2 zile de la
receptia lucrarilor — cel tarziu la data de 5 dec 2011,

b. Pentruimplementarile de la nivel regional in acelasi mod — 2 zile de la receptia

lucrarilor;

c. Pentru instructajul personalului RR —la 5 zile de la terminarea tuturor cursurilor.
Costul total al softului a fost negociat si va fi de 1,2 mil. euro, pret care include toate cele de
mai sus. Insd pentru fiecare etapd temporali astfel cum a fost impartita in implementarea
programului RR va plati o suma fixa de 200.000 euro, la termenele convenite.

SOFT se obliga de asemenea ca pentru fiecare zi de intarziere sa plateasca 0,1% din fiecare
transa Tn mod corespunzator intarzierii in care se afla, termenul de plata urmand sa fie in
mod corespunzator amanat.

Pentru neresepectarea termenului general de livrare, SOFT se obliga sa plateasca o
despagubire de 500.000 euro.

La data de 10 martie 2015 situatia era astfel:

1.

EMARKET a rezolutionat contractul cu RR din data de 4 oct. 2014 intrucat aceasta inca nu
reusise sda implementeze programul informatic, castigdnd de la aceasta si despagubiri de 1
mil euro.

SOFT reusise sa isi indeplineasca urmatoarele obligatii: implementase sistemul la nivel
central la data de 2 dec. 2012 si reusise sa isi indeplineasca obligatia de instruire a



personalului RR la data de 15 august 2013. Nu reusise sa isi indeplineasca si obligatia de
implementare la nivel regional a sistemului informatic.

3. RRdain judecata SOFT pentru recuperarea tuturor pagubelor pricinuite de acesta, desi nu a
achitat nicio transa din suma pe care o avea de platit.

Cerinte:

PENTRU ANUL Il — Va rugam sa analizati ce daune se pot cere de RR Tn speta de la SOFT, din
perspectiva prescriptiei extinctive a obligatiei de implementare a sistemului informatic.

CERINTA SUPLIMENTARA PENTRU ANUL Il - V3 rugdm sa analizati in ce masurd se poate sustine ci
acordul intre SOFT si RR este un contract de vanzare si care ar fi relevanta (avantaje si dezavantaje)
calificarii in acest fel fata de calificarea contractului ca fiind de antrepriza.



